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ЕКОНОМІЧНА НЕРІВНІСТЬ  
ТА ЕКОНОМІЧНА СТРАТИФІКАЦІЯ:  

ЇХ ВИДИ ТА ВЗАЄМОЗВʼЯЗОК 
 

Аналіз теоретичних підходів до виокремлення окремих видів 
економічної нерівності дозволяє сформувати загальний висновок, що 
науковці розрізняють нерівність: 1) доходів; 2) багатства (нерівність, що 
враховує не тільки поточні доходи, але і відображає різницю у вже 
накопичених статках); 3) споживання (видатків). Класифікацію підходів 
до видів економічної нерівності можна представити у вигляді табл. 1. 

Досить часто в деяких джерелах використовують аналогічні терміни:  
− «диференціація за доходами» (від лат. differentia – різниця) – різниця 

в рівні грошових доходів різних верств і груп населення [1; 2]; 
− «майнова нерівність» – нерівномірний розподіл обмежених ресурсів 

(грошей, майна) [3; 4] тощо. 
Деколи як синонім економічної нерівності використовують 

споріднений термін «соціально-економічна нерівність», тобто  
«... відмінності між людьми і між соціальними групами в забезпеченості 
матеріальними благами і можливості задоволення своїх потреб, в основі 
чого лежить диференціація доходів населення» [5]. Такий підхід є 
хибним, оскільки економічна нерівність, за П. Сорокіним [6], є однією зі 
складових нерівності соціальної. 

В багатьох дослідженнях «стратифікація», «нерівність», «розшару-
вання», «диференціація» вживаються у поєднанні з прикметниками 
«економічна», «соціально-економічна» тоді, коли необхідно підкреслити 
економічний характер цього явища. Отже, терміни «економічна 
нерівність», «соціально-економічна диференціація» тощо дослідники 
використовують при дослідженні поділу населення на групи (страти) за 
їх економічними можливостями. 

У цьому контексті варто зосередити увагу на розумінні поняття 
стратифікація (англ. stratification), що означає розміщення чого-небудь 
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шарами, розшарування чогось залежно від неоднаковості якісних та 
кількісних ознак. 

 
Таблиця 1 

Класифікація підходів до видів економічної нерівності 
№ Класифікаційна 

ознака Внутрішні класифікаційні підознаки 

1. 

За можливістю 
доступу  

до суспільних благ 
і матеріальних 

цінностей 
(ресурсів) 

За доступом до певного переліку соціальних благ і 
послуг, який є актуальним для умов даної країни: 
- за доступом до освіти; 
- за доступом до медичної допомоги; 
- за доступом до якісного житла; 
- за доступом до якісного харчування. 
За доступом до місцево локалізованих соціальних благ 
у розрізі типу поселень (місто–село), регіонів або 
країн: 
- за типом місцевості проживання; 
- за регіонами, країнами. 
За доступом до матеріальних цінностей (ресурсів), 
таких як грошові ресурси (більш високий рівень 
заробітних плат за певним переліком професій і 
кваліфікаційних рівнів, до кредитних ресурсів, певних 
видів природних ресурсів, питної води, продовольства 
тощо): 
- за доступом до робочих місць певних категорій; 
- за доступом до кредитних ресурсів та інших 
фінансових інструментів; 
- за доступом до природних ресурсів, питної води. 

2. 

За рівнем 
споживання 

суспільних благ  
і матеріальних 

цінностей 

За рівнем споживання суспільних благ і матеріальних 
цінностей (ресурсів): 
- нерівність у рівні освіти; 
- нерівність за станом здоровʼя; 
- нерівність за якістю житла; 
- нерівність у якості харчування. 
За майновою нерівністю: 
- нерівність за доходами; 
- нерівність за багатством; 
- нерівність за споживанням. 

3. 
За дихотомією 

«обʼєктивність» – 
«субʼєктивність» 

Нерівність за обʼєктивними критеріями 

Нерівність за самооцінкою 

Джерело: сформовано автором на основі опрацювання [1; 3; 10] 
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Термін «економічна стратифікація» в чинному вітчизняному 
законодавстві відсутній так само як і поняття майнове розшарування, 
майнова нерівність, розшарування за доходами, диференціація за 
доходами, ранжування за доходами. Найчастіше дослідники наповнюють 
їх одним і тим самим змістом. 

Найбільш простим визначенням економічної стратифiкацiї є таке: 
«економiчна стратифiкацiя – виокремлення соцiальних верств 
суспiльства за економiчним критерiєм, насамперед доходом» [7].  

Дещо більш розгорнутим є таке визначення: «стратифікація 
економічна – англ. stratification, economic; нім. Stratifikation, еkonomische – 
поділ суспільства або спільності на страти на підставі такої ознаки, як 
дохід, який визначає відмінності в розподілі «життєвих можливостей» і 
«економічних переваг» [8]. 

Майже аналогічним є визначення «стратифікація економічна – поділ 
суспільства або спільності на підставі такої ознаки, яка визначає різницю 
в розподілі «життєвих можливостей» і «економічних переваг» [9].  
Ці визначення дають більш розгорнуте уявлення про економічну 
стратифікацію, оскільки використовують ширші характеристики – 
життєві можливості та економічні переваги. 

Економiчнa стрaтифiкaцiя є динaмiчним процесом перерозподiлу 
суспiльствa, зaвдяки якому вiдбувaється постiйнa мiгрaцiя громaдян мiж 
стрaтaми. Iншою якiстю економiчної стрaтифiкaцiї є двобiчнiсть. Тобто 
вищевкaзaнa мiгрaцiя мiж стрaтaми вiдбувaється в обох нaпрямaх, хочa, 
як прaвило, знову ж тaки з рiзною iнтенсивнiстю. 

Особливiстю стратифікації є її вертикaльний хaрaктер. Будь-який 
подiл суспiльствa нa стрaти може бути рaнжовaний не тiльки 
вертикaльно, a й горизонтaльно. В економiчному контекстi предстaвники 
горизонтaльних стрaт можуть обʼєднувaтися зa джерелaми доходiв, 
входячи при цьому до однiєї вертикaльної стрaти [10]. 

Отже, під економічною стратифікацією будемо розуміти процес 
вертикального перерозподілу суспільства за економічними критеріями 
(умовно кажучи, з «багатшої» страти до «біднішої» та навпаки). 

Такими економічними критеріями можуть бути: дохід, життєві 
можливості, економічні переваги, матеріальне становище, доступ до 
економічних ресурсів, багатство, відношення до власності (засоби 
виробництва), місце в організації праці.  

Проте вищезгадані критерії не є всебічними та узагальненими і 
повʼязані або з матеріальним еквівалентом (дохід, матеріальне 
становище, багатство), або з певними можливостями (життєві 
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можливості, відношення до засобів виробництва, місце в організації 
праці).  

Водночас, кожна людина має потребу у споживанні матеріальних чи 
нематеріальних життєвих благ. Реальне споживання людини визна-
чається доходом, обмежене фізіологічними, моральними та суспільними 
рамками, і є суттєво меншим від потенційного. Проте власність не завжди 
дає можливість для споживання. Але при цьому саме реальний дохід 
забезпечує споживання. 

Таким чином, визначення економічної стратифікації слід форму-
лювати у вузькому та широкому сенсах [11]. Економічна стратифікація  
у вузькому сенсі – це процес ранжування суспільства за доходами.  
В широкому сенсі – це процес ранжування суспільства за обсягами 
потенційного споживання. 

Розуміння сутності стратифікації дозволяє виокремити глобальні, 
національні та локальні чинники, які впливають на зміну нерівності в 
доходах населення. 

Глобальними чинниками зміни розподілу доходів є: технологічна 
еволюція, глобалізація торгівлі, фінансова глобалізація, індустріалізація 
та урбанізація [12, c. 15–18]. 

Чинниками розширення та звуження розриву в доходах населення 
всередині країни, що забезпечуються, як за рахунок політики держави так 
і через розвиток приватного підприємництва, є: фінансове поглиблення, 
інститути ринку праці, перерозподільча політика уряду [13, c. 43–44]. 

Причинами нерівності доходів населення за внутрішніми характе-
ристиками домогосподарств є: людський капітал, статусні відмінності, 
зайнятість в різних галузях економіки, різниця в початкових активах 
громадян, схильність до заощадження [14, c. 114–116]. 
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